CISION” Exam e

ID: 29918635

NEGOCIO

01-05-2010

CONSULTORA ON

‘Quer fazer a diferenga na consultoria
empresarial. A OnStrategy aposta em parcerias
internacionais para melhor servir os clientes

E MAIS UMA consultora estraté-
gica no mercado portugués e
quer distinguir-se das suas con-
correntes, apostando num de-
senho organizacional diferente
- que privilegia as parcerias in-
ternacionais - e dando especial
relevo 4 avaliacdo e gestao dos
activos intangiveis nas empre-
sas portuguesas.

Pedro Tavares, com longa uma
carreira na area do marketing,
em empresas como a Unilever
e a Coca-Cola, ¢ o fundador e
soOcio maioritario: “A OnStra-
tegy funciona como holding e
detém duas outras empresas. A
OnlLife, que actua na gestdo de
investimentos na drea de saide
e bem-estar, sendo proprietiria,
por sua vez, da On Concept, uma
companhia dedicada ao mercado
de experiéncias, programas de
motivacio e eventos de teambuil-
ding. A segunda empresa, aquela
aque estamos a dar mais atengao,
¢ a On Consulting, vocacionada
para a consultoria empresarial”,
explica o CEO.

E nesta tltima empresa que
se centra o core da actividade e
que tem contrariado a estratégia
das consultoras em Portugal: ao
invés de trabalhar internamente
areas tdo distintas como a ava-
liagdo e valorizagdo de marcas
ou a inovagio, a On Consulting
prefere estabelecer parcerias
com empresas internacionais,
especialistas em diferentes do-
minios.

CINCO EM UM: AS PARCERIAS

A Brand Finance foi o parceiro
escolhido para actuar na 4rea
da avaliacio e gestdo de marcas,
enquanto o Reputation Institute
ficou responsavel pela drea que
estuda a reputagio organizacio-
nal. A BrandGenius dara apoio
A inovagio e serd a OnInventu-
re a trabalhar as soft skills nas
empresas que necessitem de es-
timular competéncias de lide-
ranca e trabalho de equipa. Por
ultimo, a Lift ficara responsavel
pela consultoria em comunica-
¢do e gestio de crise.
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Pedro Tavares quer avaliar a reputaciio das empresas lusas

Pedro Tavares acredita que
este modelo de negdcio benefi-
ciard as empresas que recorram
a On Consulting, “ja que me pa-
rece questiondvel que uma tinica
empresa consiga oferecer servi-
¢os de primeira linha em dreas

tio diferentes”. Foi necessario um
ano para estabelecer as parcerias
e, nesta altura, a consultora ja se
pode vangloriar de ter, entre o
seu rol de clientes, a Caixa Ge-
ral de Depositos, a Zon, o Banif
ou o Benfica. JMP



